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Vergütungsberatung 

 

Für die erfolgreiche Rekrutierung von qualifiziertem Personal ist der richtige Umgang mit 

dem sensiblen Thema Vergütung sowohl im Vorfeld der Suche als auch während der 

Vertragsgespräche oft entscheidend. 

 

Meier ProTools ist das Gehaltsgefüge in Russland, hier die Vergütung eines Generaldirektors in 

Moskau, nicht bekannt. Zudem benötigen Sie tragfähige Ansätze, um eine angemessene 

Vergütungsstruktur innerhalb des Unternehmens, im Vergleich zum Wettbewerb und auch im Verhältnis 

zwischen In- und Ausland erarbeiten zu können. 

 

Daher erstellt Sergey Frank International für das Unternehmen ein detailliertes Vergütungsmodell, das 

sowohl marktübliche fixe Gehaltsbestandteile in Rubel und Euro als auch mögliche variable Anteile 

(leistungsbezogener Bonus, Jahresendbonus sowie weitere Gehaltsbestandteile wie Firmenwagen, 

Mobiltelefon, Laptop oder auch Krankenversicherung) aufführt. Außerdem unterstützt Sergey Frank 

International den Klienten während der Vertragsgespräche, um die Möglichkeit einer dynamischen 

Gehaltsentwicklung und alternative Gehaltsmodelle zu erörtern. 

  

Weiterführende Informationen zur Meier 

ProTools GmbH 

 

Das mittelständische Familienunternehmen 

Meier ProTools GmbH mit insgesamt 230 

Mitarbeitern und einem weltweiten Umsatz 

von 110 Millionen Euro produziert und 

vertreibt im B2B-Bereich erfolgreich 

professionelle Powertools wie 

Presslufthämmer und Betonschleifer sowie im 

B2C-Bereich Elektrowerkzeuge für den 

Endverbraucher. Meier ProTools fertigt bereits 

in Deutschland, Polen und Großbritannien. Für 

die Vermarktung sorgen zwölf Vertriebs- und 

Service-Büros in Westeuropa und den USA. 

Auf diese Märkte konzentriert sich auch der 

Export, der momentan 40% des 

Gesamtumsatzes ausmacht. In Russland läuft 

dieses Geschäft auf relativ niedrigem Niveau 

über zwei Distributoren. 

 

Die Meier ProTools GmbH möchte sich weiter 

internationalisieren und erwägt einen 

Marktausbau in Russland und spätere Eintritte 

in weitere Wachstumsmärkte. Um vorab die 

Wirtschaftlichkeit einer solchen Expansion zu 

prüfen, führt Sergey Frank International eine 

umfassende Analyse der betreffenden 

Zielmärkte durch und begleitet Meier ProTools 

bei allen folgenden Schritten in die 

Auslandsmärkte. 
 


